Mtodszy specjalista ds. sprzedazy

Twoj zakres obowigzkéw:

. . . p . e
Pozyskiwanie nowych Klientéw, praca na zimnych i

bazach prospectingowych oraz na cieptych Leadach;

Kontakt z klientem (bezposredni, mailowy i telefoniczny);
Opieka nad klientem i wsparcie merytoryczne;

Realizacja celéw sprzedazowych;

Przygotowywanie umow i scista wspodtpraca z naszym zespotem.

Czego oczekujemy:

Doswiadczenia w sprzedazy lub obstudze klienta w sektorze B2B min. 6 miesiecy;
Gotowosci do podjecia wspotpracy B2B;

Szukamy o0sob, ktore s3: komunikatywne, otwarte, pewne siebie, gotowe do pracy,
inteligentne, samodzielne, dobrze zorganizowane i zdyscyplinowane, dokfadne,

sumienne, zaradne, otwarte, kreatywne, pracowite i zaangazowane

Oferujemy:

Forme zatrudnienia - umowa B2B;

wynagrodzenie zalezne od realizacji celéw;

Zdalna prace lub w biurze;

Przed rozpoczeciem pracy, zapewniamy - petne wdrozenie i wsparcie
merytoryczne;

Praca w mtodym i dynamicznie rozwijajacym sie zespole;

Dostarczymy Ci niezbedne narzedzia do pracy, takie jak: materiaty wdrozeniowe,
system CRM, chmure firmowag;

Gwarantujemy systematyczny rozwoj — wezmiesz udziat w wielu interesujacych

projektach i webinarach.

Dotacz do nas. Wyslij CV na: praca@energiawfirmie.pl
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