Regionalny Dyrektor Sprzedazy

Obowiazki:

Tworzenie zespotu sprzedazowego na wyznaczonym terenie,
rekrutacja doradcéw energetycznych, handlowcdow, ankieterow —y
terenowych przy wsparciu dziatu HR, mile widziane posiadanie

wiasnej grupy sprzedazowej,

Prowadzenie szkolen technicznych oraz produktowych dla nowych pracownikow,
Sprzedaz i budowa wiasnego portfela klientdw, negocjacje warunkéw wspdtpracy,
Umiejetnos¢ stawiania celdow i efektywnosci pracy podlegtego zespotu,
Samodzielne pozyskiwanie klientdw oraz sprzedaz wiasna,

Sledzenie dziatan firm konkurencyjnych i rynku energii

Reprezentowanie firmy na targach, eventach oraz wydarzeniach firmowych.

Wymagania:

Doswiadczenie w zarzadzaniu zespotem oraz wyniki sprzedazowe poparte
sukcesami w branzy energetycznej, HVAC lub pokrewnej,

Efektywne motywowanie zespotu do codziennego dziatania w terenie,

Mile widziane posiadanie portfela kontaktoéw pozwalajace skutecznie zawrzec
umowy sprzedazowe,

Wysokie zdolnosci interpersonalne- jestes urodzonym liderem, ktory potrafi
inspirowac i budowac zespdt,

Prawo jazdy kat. B oraz otwartos¢ na mobilnosé- jestes gotéw do dziatania w
terenie i pracy blisko klienta,

Zdolnosci analityczne- potrafisz przetozyc liczby na strategie i wyniki,
Znajomosc¢ aktualnych trendéw w branzy energetycznej, odnawialnych zrédet
energii oraz HVAC,

Wiasna grupa doradcow - mile widziana.

Oferujemy:

Kompleksowa oferte dla Twoich klientow,

Konkurencyjne prowizje na rynku,

Prace w zespole specjalistow z duzym doswiadczeniem w branzy,
Peten pakiet szkolenh wdrozeniowych - wiasny dziat szkoleniowy,
Sprawnie dziatajacy back office,

Posiadamy program polecen wspierajacy sprzedaz,

Jasno okreslong Sciezke kariery

Rozwdj Twoich kompetencji

Nadprowizja z prowadzenia grupy



Dotacz do nas. Wyslij CV na: praca@energiawfirmie.pl
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